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Question:

„Mr. Schniersmeier! International 
consultation on distribution and 
business - that is your speci-
ality. How do you successfully 
launch the products and techno-
logy of your clients?“

Answer:

„We expand the structure of 
customers which is currently 
available and thereby stimulate 
the growth of the companies of 
our clients. 
Together, we develop an adequa-
te business strategy to place 
technologies and products suc-
cessfully on the market.

We create room for our clients  
hence they can completely con-
centrate on the development of 
technologies and production.
We develop a logical sales plan. 
Therefore, the success is imme-
diately measurable by the en-
trepreneur.
For this purpose, we have a five 
steps concept: market research, 
marketing, developing a strategy 
for sales and distribution, active
support in selling and finally 
coaching.
We roll up our sleeves, challenge 
us!“
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Internationale Vertrie bsberatung 
und Handelsvertretung

Frage:

„Herr Schniersmeier! Interna-
tionale Vertriebs- und Unter-
nehmensberatung - das ist Ihr 
Spezialgebiet. Wie bringen Sie 
die Produkte und Technologie Ih-
rer Kunden erfolgreich an den 
Markt?“

Antwort:

„Wir bauen die Kundenstruktur, 
die aktuell vorhanden ist, wei-
ter aus und kurbeln damit den 
Wachstum der Unternehmen un-
serer Kunden weiter an. 
Wir entwickeln gemeinsam eine 
adäquate Betriebsstrategie, um 
so Technologien und Produkte 
erfolgreich im Markte zu platzie-
ren. 

Wir schaffen unseren Kunden 
Freiraum, somit können sie sich 
auf die Technologieentwicklung 
und Produktion voll konzentrie-
ren. 
Wir entwickeln eine schlüssige 
Absatzplanung, Somit ist der Er-
folg für den Unternehmer direkt 
messbar. 
Wir haben dazu ein fünf Punkte-
Konzept: Marktforschung, Mar-
keting, Strategieentwicklung für 
den Vertrieb, aktive Verkaufsun-
terstützung und letztendlich auch 
Coaching. 
Wir krempeln die Ärmel hoch, for-
dern Sie uns!“


